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Der neue Fan-Licht-Schalter

Ein Volltreffer von :hager
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PUNKTUM | 20 Jahre Jubildum

Ing. Jochen Lindner

GESCHAFTSFUHRER CHAUVIN ARNOUX

Woran denken Sie, wenn Sie
an PUNKTUM denken?
Jochen Lindner: Privat kann
ich nach Inhalt und Aufma-
chung entscheiden, welches
Magazin ich lese. Beruflich
muss ich vieles lesen, das ich
privat nicht lesen wiirde.
PUNKTUM schafft es seit Jah-
ren, fachkundige Recherchen
und objektive Berichte in einem

ansprechenden, kurzweiligen
Format der Elektro-Branche zu
prasentieren. Ich gestehe: Ich
bin PUNKTUM-Leser, beruf-
lich und privat! Dazu und zum
20-jahrigen Jubildum gratuliere
ich unserem langjahrigen
Medienpartner!

Welche Trends sehen Sie fiir die
kommenden 20 Jahre in der

Elektroinstallations-Branche?
Jochen Lindner: Ohne Trend-
forscher zu bemiihen, erkennt
man Themen, die uns in unserer
Branche in den kommenden
Jahren sicherlich noch starker
beschiftigen werden, wie z.B.

dass die Elektrotechnik immer
mehr mit dem Internet zusam-
menwéchst. Die Science Fiction
JInternet of Things‘ wird mehr
und mehr selbstverstandlich
fiir uns alle werden, sei es in
Beruf oder Freizeit. Das wird
neben Energieeffizienzsteige-
rung oder Elektro-Mobilitat
eines der fithrenden Themen fiir
unsere Branche sein.

WO MAN ALS KUNDE NOCH KONIG IST UND
PERSONLICH UND INDIVIDUELL BETREUT WIRD:

Individualitat statt Masse

Ja, Online Shops sind
billig. Aber ist billig
auch gut? Wenn es nur
darum geht, Artikel zu
bestellen, konnte man
diese Diskussion schnell
beenden. Zum Gliick
funktioniert das Ge-
schéftsleben aber nicht
so einfach und es gibt
auch noch andere Dinge,
die mittlerweile schon so
selbstverstiandlich
geworden sind, dass man
deren Bedeutung im
taglichen Preiskampf
schnell vergisst. Lang-
fristige Partnerschaften
mit Kunden, Lieferanten
und Mitarbeitern sind
daher seit tiber 90
Jahren das Credo der
Gebriider Limmert AG.

Haben Sie schon einmal versucht,
eine Ausschreibung an einen der
bekannten Billig-Online-Shop-
Anbieter zu schicken?Vielleicht
mit dem Vermerk: ,,Dringend!
Bitte bisTag X auspreisen.“ Nein?
Richtig, man wiirde nicht einmal
daran denken, das zu tun.

Aber auch die alltaglichen Fragen,
die man so gerne am Telefon zu
passenden Produkten, techni-
scher Abklarung und Zusammen-
stellung von ganzen Systemen
stellt, wird ein Online Shop fiir
Sie nicht kldren kénnen.

Limmert - das Service iiberzeugt
Vom Anfang bis zum Ende eines
Projektes unterstiitzt Sie Ihr
AufBlendienstmitarbeiter vor Ort.
Egal, welche Fragen Sie haben, er
ist Ihr Ansprechpartner und hilft
Thnen gerne jederzeit. Fiir komple-
xere technische Fragen stehen
Thnen im Innendienst bestens ge-
schulte Spezialisten fiir z.B. KNX,
Beleuchtungstechnik, Sprechan-
lagen, SPS, HKL, Erneuerbare
Energien, Alarm- und Sicherheits-
technik mit ihrem Fachwissen
zur Seite. Des Weiteren halten Sie
Limmert-Mitarbeiter am aktu-
ellsten Stand der technischen
Entwicklung mit Schulungen
und Kursen - veranstaltet durch

das Limmert Trainingcenter.
Sie wollen Ihren Ansprechpartner
personlich kennenlernen? Auch
das ist kein Problem. Nicht nur
auf der groten Hausmesse Oster-
reichs oder anderen Kundenver-
anstaltungen, sondern auch sonst
stehen Thnen samtliche Mitar-
beiter jederzeit personlich am
Unternehmensstandort in Salz-
burg zur Verfiigung.

Sie haben Zugriff auf ca. 30.000
Lagerartikel sowie 800.000 Arti-
kel im Lagerstamm und kénnen
diese noch am Tag der Bestel-
lung mit dem eigenen Fuhrpark
oder osterreichweit tiber Nacht-
express am nichsten Tag bis
6.00 Uhr erhalten: frei Haus und
ohne Mindestbestellwerte.
Zudem haben Sie bei Abholung
jederzeit Zugriff auf das gesam-
te Lagersortiment: ob wahrend
der Geschéftszeit oder im Ab-
holcontainer, der 24 Stunden fir
Sie zugénglich ist.

Durch eine grof3 dimensionierte

Erweiterung der Lagerfliache ist
man beziiglich kiinftiger Ent-
wicklungen gewappnet. Und auch
samtliche Artikel, die nicht am
Lager gefiihrt sind, werden gerne
fiir Sie besorgt.

Bemusterung von Waren oder
Kanban-Belieferung sowie Ab-
fallvermeidung durch Mehrweg-
behalter sind nur zwei von vielen
weiteren Logistik-Services, die
Limmert als Ihr Partner fiir die
gesamte Elektrotechnik bietet.
Dabei sind Dinge wie Zahlungs-
ziele, Skonto usw. Usus und biiro-
kratische Aufwénde mit Themen
wie Elektroaltgerateverordnung,
Intrastat-Meldung, ARA-Ent-
pflichtung und Langzeitlieferan-
tenerklarungen fiir Export-Ge-
schafte fiir Sie bereits erledigt.
Anbindungen an Thr Warenwirt-
schaftssystem tiber verschiedens-
te Schnittstellen wie OCI, UGL,
Datanorm, eLimmert, div. Online-
Plattformen steigern Ihre Produk-
tivitat und natiirlich hat Limmert
auch einen Webshop mit bran-
chenspezifischen Funktionen.
Im Gegensatz zu Amazon & Co.
verkauft Limmert allerdings nicht
an Thre Kunden, sondern bleibt
Thnen als langjahriger Partner
treu!

Weitere Informationen:

Tel.: 0662/88 933
www.limmert.com
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Ubernahme von SysMik
durch Phoenix Contact

Am 30. September 2015 hat die
SysMik GmbH Dresden einen
Vertrag zur Ubernahme durch
die Phoenix Contact-Unterneh-
mensgruppe unterzeichnet. Sys-
Mik ist Anbieter von Automati-
sierungsprodukten fiir die de-
zentrale Automation auf Basis
von offenen Industriestandards,
insbesondere fiir die Gebdudeau-
tomation und gebdudenahe In-
frastruktur. Seit 1991 vertreibt
das Unternehmen Komponen-
ten, Steuerungstechnik und En-
gineering-Software aus eigener
Entwicklung und Fertigung.
Loésungen von SysMik bauen auf
einem webbasierten IoT (Inter-
net of Things)-Framework fur
Smart Devices und Smart Sys-
tems auf. Die Plattform bietet
ein umfassendes System fiir web-
basierte Steuerungen sowie M2M-
Kommunikation und ermdéglicht
neue serviceorientierte Geschéfts-
modelle.

Vor der Ubernahme haben beide

Die Firma Chauvin Arnoux wur-
de vor iiber 120 Jahren im Jahr
1893 in Paris von Raphaél Chau-
vin und René Arnoux gegriindet
und ist nach wie vor in Famili-
enbesitz. Das Unternehmen ist
spezialisiert auf die Messung
elektrischer und physikalischer
GroBen im Industrie- und Dienst-
leistungssektor. Die Kunden wer-
den weltweit durch ein Netz von
zehn Tochtergesellschaften und
hunderten Distributoren unter-
stiitzt.

International erwirtschaftet die
Chauvin Arnoux Group mit etwa
900 Mitarbeitern einen Umsatz
von ca. 100 Mio. €. 11 % des er-
wirtschafteten Umsatzes wer-
den jahrlich in Forschung und
Entwicklung reinvestiert. Die
sechs Entwicklungslabors befin-
den sich in Frankreich, Oster-
reich und in den USA. Das in
sieben Produktionsstiatten welt-
weit gefertigte Produktspek-
trum umfasst tragbare Messge-

Unternehmen seit 2003 bei der
Entwicklung und Produktion von
Automatisierungsmodulen ko-
operiert. Phoenix Contact plant,
den Standort Dresden, an dem
derzeit 16 Mitarbeiter tatig sind,
zu einem Kompetenz-Zentrum
der Gebdudeautomation fiir die
Unternehmensgruppe auszu-
bauen. ,,Bisher haben wir nur ver-
einzelt Projekte in der Geb&ude-
infrastruktur realisiert. Durch
die Integration von SysMik in die
Phoenix Contact-Gruppe erwei-
tern wir unser Ldsungsangebot
um ein innovatives Produktport-
folio fiir die Gebédudeautomati-
on. Dariiber hinaus gewinnen
wir eine wertvolle Ressource, um
Losungen fiir den Einsatz von
Internet-Technologien in der Ge-
baudetechnik zu entwickeln®, so
Roland Bent, Geschéaftsfiihrer
von Phoenix Contact.

Der Geschiftsbetrieb wird unter
dem Namen SysMik GmbH Dres-
den unverandert fortgefiihrt.

rate (Multimeter, Schutz-
mafnahmenpriifer, Leis-
tungs- und Energiemess-
gerdte, Oszilloskope ...),
Anlagen-Messtechnik
(Stromwandler, Mess-
umformer, Zahler ...)
und Temperatur-Mess-
technik (Temperaturfith-
ler, -regler ...). Die Qua-
litdtsphilosophie von
Chauvin Arnoux steht
ganz im Dienste des Kun-
den, um ihn mit sicheren
und zuverldssigen Geré-
ten zu versorgen. Dafiir
steht die ISO 9001-Zer-
tifizierung.

Die Gsterreichische Nie-
derlassung wurde 1996
in Wien als Kombination
einer Vertriebs-Nieder-
lassung mit einem Ent-
wicklungsbiiro gegriin-
det - das ist konzernweit eine
absolute Besonderheit! Vor die-
sem Hintergrund kann Chauvin

Dr. Thomas Frank
COUNTRY SALES MANAGER AUSTRIA EATON

Woran denken Sie, wenn Sie an
PUNKTUM denken?

Thomas Frank: PUNKTUM ist

seit Jahren ein Fixpunkt in der
Medienlandschaft in Osterreich.
Das Magazin hat einen hohen Stel-
lenwert fiir die wichtige Zielgruppe
Elektrotechniker und den Elektro-
GroBhandel. Viele Technologie- und
Marktentwicklungen haben wir
gemeinsam iiber Produktinfos,
Anwendergeschichten und Veran-
staltungsberichte unseren Kunden-
gruppen nihergebracht. Danke fiir
die produktive und angenehme Zusammenarbeit. Auf viele
weitere erfolgreiche Jahre!

Welche Trends sehen Sie fiir die kommenden 20 Jahre in der
Elektroinstallations-Branche?

Thomas Frank: Gebdudeinstallationen sorgen immer mehr
dafiir, dass Sicherheit, Komfort und Energieeffizienz im Fokus
stehen. Das Gebdude wird dadurch immer mehr smart, steuer-
und kontrollierbar. Jederzeit und von jedem Ort kénnen ganz
einfach tiber mobile Kommunikation — Handy, Tablet oder
Laptop — Gebidude administriert und liberwacht werden. Die
solcherart komfortable Steuerung von Heizung, Licht, Jalousie
und Sicherheitsanlagen wird immer mehr Alltag werden.

how anbieten. Zugleich
ist man auch in der
Lage, kompetent Repa-
raturen durchzufiihren
und ein Kalibrierservice
anzubieten, wodurch die
Dauer im Servicefall fiir
heimische Kunden mini-
miert wird. Dieses Ange-
bot ist fiir den Anwender
ein oft entscheidender
Gewinn.

Das Ziel, dass jeder
osterreichische Mess-
technikanwender den
Namen Chauvin Arnoux
untrennbar mit hoch-
wertigen Messgerdten
und bester Fachberatung
verbindet, ist eine He-
rausforderung, der sich
Chauvin Arnoux gerne
tdglich stellt.

Arnoux seinen dsterreichischen
Kunden technische Unterstiit-
zung und bestmogliches Know-

Weitere Informationen:
www.chauvin-arnoux.at
www.chauvin-arnoux.com
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