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Wo man als Kunde noch König ist und  
persönlich und individuell betreut Wird:

Individualität statt Masse

Haben Sie schon einmal versucht, 
eine Ausschreibung an einen der 
bekannten Billig-Online-Shop-
Anbieter zu schicken? Vielleicht 
mit dem Vermerk: „Dringend! 
Bitte bis Tag X auspreisen.“ Nein? 
Richtig, man würde nicht einmal 
daran denken, das zu tun.

Aber auch die alltäglichen Fragen, 
die man so gerne am Telefon zu 
passenden Produkten, techni-
scher Abklärung und Zusammen-
stellung von ganzen Systemen 
stellt, wird ein Online Shop für 
Sie nicht klären können.

Limmert – das Service überzeugt
Vom Anfang bis zum Ende eines 
Projektes unterstützt Sie Ihr 
Außendienstmitarbeiter vor Ort. 
Egal, welche Fragen Sie haben, er 
ist Ihr Ansprechpartner und hilft 
Ihnen gerne jederzeit. Für komple-
xere technische Fragen stehen 
Ihnen im Innendienst bestens ge-
schulte Spezialisten für z.B. KNX, 
Beleuchtungstechnik, Sprechan-
lagen, SPS, HKL, Erneuerbare 
Energien, Alarm- und Sicherheits-
technik mit ihrem Fachwissen 
zur Seite. Des Weiteren halten Sie 
Limmert-Mitarbeiter am aktu-
ellsten Stand der technischen 
Entwicklung mit Schulungen 
und Kursen – veranstaltet durch 

das Limmert Trainingcenter. 
Sie wollen Ihren Ansprechpartner 
persönlich kennenlernen? Auch 
das ist kein Problem. Nicht nur 
auf der größten Hausmesse Öster-
reichs oder anderen Kundenver-
anstaltungen, sondern auch sonst 
stehen Ihnen sämtliche Mitar-
beiter jederzeit persönlich am 
Unternehmensstandort in Salz-
burg zur Verfügung.
Sie haben Zugriff auf ca. 30.000 
Lagerartikel sowie 800.000 Arti-
kel im Lagerstamm und können 
diese noch am Tag der Bestel-
lung mit dem eigenen Fuhrpark 
oder österreichweit über Nacht-
express am nächsten Tag bis 
6.00 Uhr erhalten: frei Haus und 
ohne Mindestbestellwerte.
Zudem haben Sie bei Abholung 
jederzeit Zugriff auf das gesam-
te Lagersortiment: ob während 
der Geschäftszeit oder im Ab-
holcontainer, der 24 Stunden für 
Sie zugänglich ist.
Durch eine groß dimensionierte 

Erweiterung der Lagerfläche ist 
man bezüglich künftiger Ent-
wicklungen gewappnet. Und auch 
sämtliche Artikel, die nicht am 
Lager geführt sind, werden gerne 
für Sie besorgt.
Bemusterung von Waren oder 
Kanban-Belieferung sowie Ab-
fallvermeidung durch Mehrweg-
behälter sind nur zwei von vielen 
weiteren Logistik-Services, die 
Limmert als Ihr Partner für die 
gesamte Elektrotechnik bietet.
Dabei sind Dinge wie Zahlungs-
ziele, Skonto usw. Usus und büro-
kratische Aufwände mit Themen 
wie Elektroaltgeräteverordnung, 
Intrastat-Meldung, ARA-Ent-
pflichtung und Langzeitlieferan-
tenerklärungen für Export-Ge-
schäfte für Sie bereits erledigt.
Anbindungen an Ihr Warenwirt-
schaftssystem über verschiedens-
te Schnittstellen wie OCI, UGL, 
Datanorm, eLimmert, div. Online-
Plattformen steigern Ihre Produk-
tivität und natürlich hat Limmert 
auch einen Webshop mit bran-
chenspezifischen Funktionen. 
Im Gegensatz zu Amazon & Co. 
verkauft Limmert allerdings nicht 
an Ihre Kunden, sondern bleibt 
Ihnen als langjähriger Partner 
treu! ●

Weitere Informationen:
Tel.: 0662/88 933
www.limmert.com
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Ja, Online Shops sind 
billig. Aber ist billig 
auch gut? Wenn es nur 
darum geht, Artikel zu 
bestellen, könnte man 
diese Diskussion schnell 
beenden. Zum Glück 
funktioniert das Ge-
schäftsleben aber nicht 
so einfach und es gibt 
auch noch andere Dinge, 
die mittlerweile schon so 
selbstverständlich 
geworden sind, dass man 
deren Bedeutung im 
täglichen Preiskampf 
schnell vergisst. Lang-
fristige Partnerschaften 
mit Kunden, Lieferanten 
und Mitarbeitern sind 
daher seit über 90 
Jahren das Credo der 
Gebrüder Limmert AG.

Woran denken Sie, wenn Sie 
an PUNKTUM denken?
Jochen Lindner: Privat kann 
ich nach Inhalt und Aufma-
chung entscheiden, welches 
Magazin ich lese. Beruflich 
muss ich vieles lesen, das ich 
privat nicht lesen würde. 
PUNKTUM schafft es seit Jah-
ren, fachkundige Recherchen 
und objektive Berichte in einem 

ansprechenden, kurzweiligen 
Format der Elektro-Branche zu 
präsentieren. Ich gestehe: Ich 
bin PUNKTUM-Leser, beruf-
lich und privat! Dazu und zum 
20-jährigen Jubiläum gratuliere 
ich unserem langjährigen  
Medienpartner!

Welche Trends sehen Sie für die 
kommenden 20 Jahre in der 

Elektroinstallations-Branche?
Jochen Lindner: Ohne Trend-
forscher zu bemühen, erkennt 
man Themen, die uns in unserer 
Branche in den kommenden 
Jahren sicherlich noch stärker 
beschäftigen werden, wie z.B. 

Ing. Jochen Lindner
geschäftsführer chauvin arnoux

dass die Elektrotechnik immer 
mehr mit dem Internet zusam-
menwächst. Die Science Fiction 
‚Internet of Things‘ wird mehr 
und mehr selbstverständlich 
für uns alle werden, sei es in 
Beruf oder Freizeit. Das wird 
neben Energieeffizienzsteige-
rung oder Elektro-Mobilität 
eines der führenden Themen für 
unsere Branche sein.






